.

Medosebno
komuniciranje
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Pet korakov priprave in izvedbe

govora: nacela retorike
1. Odkrivanje in ustvarjanje vsebine: KAJ POVEDATI

zbrati podatke, dejstva,

oblikovati argumente,

razmisliti, kako povelati pozornost poslusalceyv,
kaj bomo morali povedati ...

2. Na&rt razporeditve vsebine: KAKO POVEDATI
- razmisliti, kako bomo zaceli svoj govor,

- kako in kdaj bomo predstavili dejstva,

- na katerem mestu bomo vkljuéili svoja mnenja,
- kako bomo zakljucili ...

3. Ubeseditev vsebine: zbrati primerne besede

4. Spomin - zapomniti si vsebino

5. Udejanjanje govora - podajanje vsebine




1. Odkrivanje in ustvarjanje

vsebine
1. Kako ugotoviti, kaj se je zgodilo
Sedem vprasalnic: , kaj, , komu,
kdaj, zakaj

Profesorica (kdo) je nasprotovala sosolcu
(komu) glede nastopa (kaj) na
regijskem tekmovanju v kosarki (kje)
zaradi slabih ocen (zakaj) javno pred

_razredom (kako) v€eraj (kdaj).




Odkrivanje in ustvarjanje
vsebine

Na koncu vsake analize svoje mnenje
oblikujemo v frditev.

Zapisemo samo en stavek, ki ham bo
pomagal, da bomo natancno vedeli,
kaj ho¢emo dokazati oziroma o cem
zelimo prepricati poslusalce.
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1. Vaja: individualna

Izberite temo: o Cem najpogosteje prepricujete
drug drugega, npr. pospravljanje sobe, kdaj
morate biti zveCer doma.

Pisite 10 minut, ne da bi razmisljali o obliki, dolzini,
zgradbi ...

Iz vsega, kar ste napisali, oblikujte poved, s
katero boste odgovorili na sedem vprasalnic:
kdo, kaj, kje, komu (koga), zakaj, kako, kdaj.

Predstavite jo razredu.
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Zunanja in notranja
sredstva prepricevanja

Zunanja: ze obstajajo neodvisno od
retorike, npr. zakoni, pogodbe
(dokumenti...), navajanje pric¢ ali
avtoritet, prisege...

Notranja: ustvarimo sami v okviru
retori¢ne vescine:

a) logos (argumenti),
4@‘

b) etos (znacaj),
c) patos (Custva)




Patos

Izzvati razlicne ¢ustvene odzive.

Odvisno od okolis¢in in obCinstva. Znanstveni
tisk manj kot literarni.

Nacelo zivosti in ¢ustveno obarvane besede.

Neposreden nagovor poslusalcev (se jih vkljuci
v vsebino).

Poudariti vrednote.
Opisati skupni cilj.
Uporabljati dialog.
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2. Vaja: dva ali trije

Preberite odlomek iz ¢asopisnih
prispevkov in ugotovite, kako avtorji
uporabljajo patos.

Osemnajstica
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Etos

Govornik uspesno prepric¢a obginstvo s
svojim znacajem, ¢e ima 3 lastnosti:
- Prakti¢no modrost (videz zdravega razuma)

- Vrlino (vtis odkritosti in resni¢nosti
povedanega)

- Izraza naklonjenost poslusalcem (vtis
dobrohotnosti).
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3. Vaja: dva ali trije

V primeru podcrtajte tiste dele, kjer
je poudarjen etos.

Pismo ...Draga Andrejal
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Logos

Razumsko dokazovanje: govorec trditve
argumentira s primeri, dejstvi ...

silogizmom: sklepanje iz dveh trditev
izpeljemo tretjo: 1. vsi ljudje so Ziva
bitja, 2. vsi kosarkarji so ljudje, 3.
sklep: kosarkarji so ziva bitja.
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Jezik

Jezik prezema vsako naso dejavnost:

_Jezik je vse in vse je jezik.

Sele jezik imenuje stvari, osebe ...

In jezik nam pove, kaj se je zgodilo, kaj
se bo zgodilo ali kaj bi se lahko zgodilo.

SAMQ OD JEZIKA STA ODVISNA
NASA PODOBA IN RAZUMEVANJE
SVETAIl Z jezikovnim izrazanjem
sami dolocimo, kaj in kaksne so stvari.
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Primeri jezikovnih ¢lenkov

a) Ura je ZE Sest.
b) Ura je SELE Zest.

a) Pri dveh predmetih mu ZE grozita
hegativni oceni.

b) Pri dveh predmetih mu SE grozita
negativni oceni.
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Predpostavka

Mnogo informacij je samoumevnih, znanih in jih
zato ne omenjamo: so predpogoj, da se sploh
pogovarjamo.

- Porkafiks, spet zamaka! (Zamakalo je Ze!)

- A ves, da je Nika nehala kaditi! (Nika je pred
tem kadila)

- A ves, da sem koncno opravil izpit! (Ze prej
je negativno opravljal izpit!)
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Implikacija

Predstavlja tihi, neizreceni del pogovora, ki
je posledica samega pogovora. Je
informacija, ki je govorec ne izrece, ampak
samo hakaze.

Primer: A ves, da sem komaj danes prebrala
tvoj SMS? (ON: Gotovo ni hotela prebrati
mojega SMS sporocila.)

Ura je Ze Sest. — implicira — Pozno je Ze.
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Tri pravila argumentacije

Glede na sklep (trditev), ki ga zelimo utemeljiti
(dokazati), morajo biti argumenti:

- Sprejemljivi (da se nam zdijo mogoci,
verjetni, resnicni),

- Relevantni (da so vsebinsko povezani s
sklepom, ki ga utemeljujejo),

- Zadostni (da vsebujejo dovolj dokazov, da
podprejo trditev)
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2. Naért in razporeditev
vsebine

Uvod

. Pripoved

. Odmik (neobvezni del)
Utemeljitev

. Zakljucek

1.
2
3
4.
5




1. Uvod: mozne razli¢ice

A) Uvodno vprasanje (poudarek pomena
vsebine in nagovor poslusalcevih
izkusenj ali Custev)

(presenecenje)

C) Uvodna priprava (nenavadna
argumentacija)

(anekdota, citat,
konkretni primer)
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2. Pripoved

» Opis tistega, kar se je zgodilo,

+ Seznanitev z najpomembnejsimi dejstvi,
okolisCinami, vzroki spora ...

» Jasno, kratko in verjetno.

» V ¢asovhem razporedu.

» Dejstva: zacne se s splosnim opisom in
nadaljuje z dejanskim stanjem.

» Od splosnega h konkretnemu.
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3. Odmik

» Sprostiti in razvedriti poslusalce.
» Anekdota
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4. Utemeljitev

* Predstavitev argumentov.

* Uporaba notranjih in zunanjih sredstev
prepricevanja.

+ Zacne z mochimi dokazi, hadaljuje s
Sibkejsimi in svojo utemeljitev zakljuci
z zelo mocnimi dokazi.
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5. Zakljucek

Povzetek tistega, kar je bilo povedano.

Pomo¢:
- Sklicevanje na avtoriteto.
- Prikaz ljudi, ki so v sporni zadevi prizadeti.
- Prikaz neprijetnih dogodkov.
- Opis neprijetnosti, ki je zadela vec |judi.
- Oris pozitivhih sprememb, ki se bodo zgodile,
Ce se bo problem resil.
- 2elja, poziv za prihodnost.




4. Vaja: par ali trije
Preberite govor in ga analizirajte:
» Kaksno zgradbo je avtor uporabljal?

-+ Komu je govor namenjen?

» Kako je uposteval pravila etosa,
patosa in logosa?

» Kaj vam je pri govoru vsec?
* Kaj bi spremenili?
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Ubeseditev vsebine

Pet nacel dobrega jezikovnega sloga:

nacelo primernosti (jezikovni slog se
prilagodi govornemu polozaju in namenu
sporocCila: znanstveni esej ima manj patosa
in etosa in vec logosa),

jasnosti (razumljiv),

jedrnatosti (izogibanje ponavljanju),

natancnosti (natancna uporaba besed) in
zivosti (hazornost in slikovitost).

"\
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Obrnjena piramida

Posamezne prispevki so lahko upovedani
po nacelu obrnjene piramide, tako da
so najpomembnejse informacije na
zaCetku.

Kljucne informacije, vprasalnice:
, kaj, kje, komu, kdaj,

zakaj,

kako,

manyj
pomembne
informacij




Kako si naj zapomnim?
Na list si hapiSemo zgolj oporne tocke,
gesla, miselni vzorec

Na listu ni stavkov, le posamezne
besede, iztocnice, ki nas vodijo.

Izjema so citati.
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Kako nastopam?

Obvad.ovan[]e telesa: skladnost glave, gibov

rok in telesne drze.

Manjsi skupini gledamo v oci, yeé?i v obraz,
Se vec jo pa razdelimo na tri dele in z
pogledom zaobjamemo posamezne dele.

Kretnje rok naj bodo vidne.

Nimamo rok na hrbtu, prekrizanih, visecih,
spus€enih in prekrizanih, ampak ramenski
gib (dvig nadlahtnic).

Ne stiskamo pesti, zugamo, tol¢emo, se
opiramo, ampak imamo odprto dlani in jih

drzimo nad pasom ali pa dlani pocivata

druga ha drugi.
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Navodila za raziskovalno
poroCilo

Porocilo vsebuje dva dela.
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Prvo raziskovalno porocilo

1) Z uFoé’revanje nacCel retorike napisite ese;
haslovom (patos: npr. osebna zgodba, toda
veclogosai

Mediji vplivajo na obCinstvo
ali
Mediji ne vplivajo na obCinstvo.
Najvec dve tipkani strani, 12, 1,5 razmik
2) Napisite prispevek po obrnjeni piramidi:
Dogodek tedna
najpomembne jSe informacije na zacetku;

najvec ena stran.
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Razdelitev v skupine

5-7 ¢lanov

Razpored bo objavljen na FE domaci
strani.
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