Organizacija in struktura trga

Cenovna diskriminacija:
Linearne cene
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Uvod

Cene enakega modela avtomobilov se lahko po Evropi
precej razlikujejo

Po Evropi je bencin na avtocestah praviloma drazji kot npr.
v predmestjih.

Cenovna diskriminacija

— najbrz dobickonosna?
| — vpliva na ucinkovitost trga: ne nujno slabo
— je nujno slaba, Ceprav izgleda nepravicno?

|
| |
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lzvedljivost cenovne diskriminacije

Dve tezavi za podjetja
— Identifikacija: povprasevanje razlicnih tipov potrosnikov ali razlicni trg
* enostavneje na dolocenih trgih: npr. davéni svetovalci, zdravniki

— arbitraZa: prepreciti preprodajo kupcem z nizko ceno tistim z visokim
vrednotenjem

Podjetja izbirajo med tremi tipi cenovne diskriminacije
I — prve stopnje ali poosebljene cene

— druge stopnje ali paketne (menu) cene
— tretje stopnje ali skupinske cene
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Cenovna diskriminacija tretje stopnje

Potrosniki se locijo po neki enostavno opazljivi lastnosti
Enotna cena za clane dolocene skupine — linearna cena

. Razlicne cene razlicnim skupinam
“otroci do 12. leta zaston]”
narocnine na akademske revije

letalske druzbe
veliko razliénih cen v ekonomskem razredu

Studentski paketi, upokojenski paketi
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Cenovna diskriminacija tretje stopnje

Enostavno cenovno pravilo:

potrosniki z nizko/visoko cenovno elasticnostjo
povprasevanja dobijo visoko/nizko ceno

Od kod to pravilo?
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Primer

Prodaja Harry Potterja v ZDA in EU

PovpraSevanie:
ZDA: P,= 36 - 4Q,
EU: P.=24-4Q,

Mejni stroski neodvisni od prodajnega trga
MC =4

Optimalna cena brez diskriminacije?
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Q=65 P=17

Q,=9-Pl4=9-17/4 =4.75 mio
Q:=6-Pl4=6-17/4=1.75mio

Skupni dobicek = (17 — 4) x 6.5 = 84.5 mio
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Ali velja MR=MC na obeh trgih?
Kaj torej storiti s stalisca dobicka?
Razlicni ceni! Kje bo visja?

Q,=4,P,=20 Q.=25,P.=14

Skupna prodaja enaka kot prej, dobicek pa vis;ji:

(20 — 4)x4 + (14 — 4)x2.5 = 89 mio
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Ne-konstantni mejni stroski

Denimo, da mejni stroski rastejo: MC = 0.75 + Q2
Brez diskriminacije

(a) ZDA (b) EU (c) Skupaj
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MC=0.75+Q2, Q=Q,+ &
Z diskriminacijo
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. Komentarjl

Denimo, da so povprasevanja linearna
* Skupna proizvodnja je enaka brez ali z diskriminacijo
* diskriminacija poveca dobicek

Za kakrsnokoli povprasevanje ob CD velja

. * MR je enak preko vseh trgov
* MR je enak mejnim stroskom skupne proizvodnje

MR na trgu ije dan z MR = P(1 - 1/g)

kier je € absolutna vrednost elasticnosti povprasevanja

Prvo pravilo zgoraj: MR, = MR,
ali P(1-1/e) = P(1-1/g), kar da
R _@-Le) &g,
- P, (-1e¢) eg,—s, |
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Cena je niZja tam, kjer
je cenovna elasticnost
viSja
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Cenovna diskriminacija tretje stopnje

Cenovna diskriminacija je pogosta, ko so proizvodi diferencirani
poslovni razred : ekonomski razred

V teh primerih imamo opravka s cenovno diskriminacijo, Ko isti
prodajalec proda dve razliCici proizvoda dvema kupcema po
razlicnih Cistih cenah, kjer s Cisto ceno mislimo ceno ocisceno
stroSka diferenciacije (Phlips)

Prodajalec potrebuje prepoznavno lastnost kupca, ki signalizira
pripravljenost za placilo.

Prodajalec mora prepreciti arbitrazo
npr. ostati Cez vikend, za poceni let
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Diferenciacija proizvodov in cenovna diskriminacija

Naj bo povpraSevanje na dveh trgih P = A - BQ

Mejni strosek razlicice za vsak trg: MC. = ¢
Predpostavimo, da potrosniki s trga i ne kupujejo na trgu .
Maksimizacija dobiCka na vsakem od trgov:

A-2BQ.=c,lJ Q. =(A-c)?2BL P,=(A + c)/2

U P,—P,=(A-A)2+(c;—c)/2

Ni prav zelo verjetno, da bo
razlika v cenah enaka
razlikam v stroskih!
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Diskriminacija na podlagi lokacije

Na dveh loCenih trgih imejmo enako povprasevanje
P=A-BQ

a razlicne stroske dobav na ti dve lokaciji
C=C+l

Maksimiranje dobicka:
MR = MC,
O P=(A+c)2; P=(A+c+1)2
O P-P=tR2#c-c
razlika v cenah ni enaka razliki v stroskih
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C.D. tretje stopnje in druzbena blaginja

Ali se zniza druzbena blaginja? Ni isto kot “postenost’
Denimo, da imamo dva trga: “Sibkega” in “mocnega”

P Diskriminatorna P DlSkl‘lmlllatvOl‘na
cena na 51bkem cena na mocnem
trgu je P

Prirastek v
presezku za
Sibki trg je G

Izguba presezka
za mocni trg je L

\ MC
AQ, Q AQ, Q
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.
C.D. tretje stopnje in druzbena Qlaginja

P Cenovna diskriminacija
P ne dvigne druzbene
blaginje, Ce se ne
poveca skupna
. proizvodnja
D1 P2 4
g PE |
P, \ G ; \
MR,
\MC \ MC
AQ, Q AQ, Q
Sledi: AW <G’ — = (P, — MC)AQ, + (P, — MC)AQ,
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C.D. tretje stopnje in druzbena blaginja

Predpostavili smo, da brez CD prodajamo na obeh trgih

To ni nujno
lahko se zgodi, da podjetje z enotno ceno ne bi dobavljalo na “Sibek” trg
CD lahko odpre tak trg

Tako se s cenovno diskriminacijo druzbena blaginja lahko poveca
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Primer

Povprasevanje na “severu” P, =100 - Q,,,
na “‘jugu”: P, = 1000 - Qg
Mejni stroski za vsakega od trgov: 20

Sever Jug Skupaj
P P P

100a
MC \ MC

100
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Skupno povprasevanije je P= (1 + a)50 — /2, ob prodaji na
obeh trgih

MR = MC = Q.= (1 + &)50 - 20

Ravnovesna cena P = 35 + 25a Skupaj

D
W e
h N

Q, Q

Doc. Dr. Aljosa Feldin

19



|
| |

Kako vpliva znizanje a? Skupaj

Skupno povprasevanije se
spremeni

MR se spremeni

StreCi obema trgoma ni vec

optimalno N
\ MN‘\

Juzni trg je opuscen

Cena na severu je monopolna za ta trg
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. MC « P, , Kjer je P, rezervacijska cena na jugu

Ob CD bi proizvajali tudi za jug. Presezek na severu se ne
spremeni. Skupaj

€
Pridobimo potrosniski presezek

in dobicek na jugu, tako da CD
. dvigne druzbeno blaginjo

Py \
P\

\ MN
\ \MR' .
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