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Analiza problemskega stanja

• 2 organizaciji:
– Kupec in dobavitelj

• Problem ni vezan na njune obstoječe 
povezave in poslovanje

Kupec Dobavitelj



Analiza problemskega stanja

• Proučevanje priložnosti na 2 področjih:
– E-tržnica

• Priložnosti za vstop na nova tržišča (možnost  
povečanja obsega prodaje)

• Priložnosti za pridobivanje novih ugodnejših 
dobaviteljev

• Pridobivanje ugodnejših dobaviteljev z 
e-pocenjevanjem

– Izdajanje in prejemanje e-računov
• Priložnosti za e-poslovanje s kupci in dobavitelji na 

primeru e-računa

Iz tega sledi opredelitev izhodiščnega problema
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Prototipna rešitev

• 2 področji:
– E-tržnica in e-pocenjevanje

• Oracle EBS – Sourcing in iSupplier Portal

• E-pocenjevanje – Oria

– Izdajanje in prejemanje e-računov
• EBA

Izberete eno od rešitev glede na 
proučevani problem

Izberete eno od rešitev glede na 
proučevani problem



E-tržnica



E-tržnica – Oracle Sourcing

• Oskrbovanje:
– Organizirajte zbiranje informativnih ponudb
– Izberite najugodnejšo ponudbo
– Organizirajte e-pocenjevanje
– Spremljajte potek e-pocenjevanja
– Izberite najugodnejšega dobavitelja
– Obvestite izbranega dobavitelja
– Izdelajte naročilo dobavitelju



E-tržnica – Oracle Sourcing

• Prodajanje:
– Oddajte informativno ponudbo
– Potrdite sodelovanje na e-pocenjevanju
– Sodelujte v procesu e-pocenjevanja
– Spremljajte obvestila kupca
– Preglejte naročilo kupca
– Potrdite naročilo kupca



E-pocenjevanje - Oria

• Oskrbovanje:
– Organizirajte zbiranje informativnih ponudb
– Organizirajte e-pocenjevanje
– Spremljajte potek e-pocenjevanja

• Prodajanje:
– Oddajte informativno ponudbo
– Potrdite sodelovanje na e-pocenjevanju
– Sodelujte v procesu e-pocenjevanja



Izdajanje in prejemanje e-računov

• Izdelovanje sporočil v procesu nakupovanja
– Izdelovanje naročilnice
– Pošiljanje naročilnice dobavitelju
– Določitev pravil toka dokumentov

– Posredovanje prejetega računa podpisniku

– Zavrnitev prejetega računa

– Potrjevanje prejetega računa
– Izvoz računa v plačilni nalog
– Pregledovanje arhiva poslovnih listin



Izdajanje in prejemanje e-računov

• Prejemanje sporočil v procesu prodajanja
– Potrjevanje prejete naročilnice
– Izdelovanje računa
– Določitev pravil vložišča
– Posredovanje izdelanega računa v podpis 

podpisniku
– Posredovanje izdelanega računa v odpremo
– Reševanje reklamacije – zavrnitve računa
– Pregledovanje arhiva poslovnih listin
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