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Kaj je eMarketServices?

Cilj projekta eMarket Services je razviti in vzdrževati Evropski spletni 
portal, ki omogoča izmenjavo znanja za področje poslovanja med 
organizacijami na elektronskih tržnicah.

Portal vsebuje preverjene in zanesljive podatke, ki omogočajo 
malim in srednje velikim podjetjem izbor primernih e-tržnic na 
katere se lahko vključijo za poslovanje s svojimi poslovnimi 
partnerji.

Prispevek k razvoju e-poslovanja med malimi in srednje velikimi 
organizacijami v Evropi in je tako pomembno orodje za mala in 
srednje velika podjetja.

Portal bo sčasoma ponujal interaktivne storitve in vsebine s 
področja e-poslovanja in e-Tržnic. 
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Ustanovitelji



Slide 408.10.2004

Ustanovitelji 
in 
partnerji
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… in 14 
nacionalnih  
kontaktov

Sofininciranje
Evropske komisije
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Portal
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Imenik
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Opis tržnice
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Študije
primerov 
in
poročila
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Študijski primer 1.   

Švedsko malo podjetje  za grafiko, 
35 zaposlenih

� Brez spletne strani, brez izvoza

� 28 RFQ/ dan 

� 56 novih strank iz Danske, 
Finske in Norveške
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Študijski primer št. 2  

Venten SA, Grčija
Nabava specializiranih plastičnih cevi. 

� 65 organizacij izbranih, 32 registrirano 
za razpis. 

� Avtomatska obdelava sprejetih ponudb, 
prikaz dodatnih informacij in možnosti

� Prihranek 16% pričakovanih stroškov
� Čas sklepanja posla 5 delovnih dni – v 

običajnem procesu so v tem času šele 
navezali prvi stik z dobavitelji
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Predstavitev
etržnic
in 
eposlovanja
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Dogodki
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Kontakti
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Kdo so uporabniki eMarketServices.com

Ustanovitelji in partnerji – povečevanje vrednosti in vsebine promocijskih 
aktivnosti – ustvarjanje  novih možnosti za mala in srednja velika podjetja

Posamezna izvozna podjetja  ki uporabljajo storitve eMarketServices
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Kaj je pomembno za podjetja?

� Spremembe: Seznanjenost in zaupanje

� Neodvisna in preverjena informacija

� Običajnim načininom poslovanja zaupamo in so učinkoviti

� Izkušnje uporabnikov ustvarijo pozornost in zaupanje

� Pravila poslovanja in standardi na etržnicah
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eMarketServices  vaja

� Odprite portal eMarketServices.com
� Preglejte vsebino portala
� Preglejte imenik etržnic
� Za proučevano organizacijo poiščite in predlagajte 3 etržnice 

na katerih bi lahko prodajali in 3 etržnice na katerih bi se 
oskrbovali. 

� Izdelajte predlog za direktorja prodaje in direktorja nabave za 
proučevano organizacijo in ga kratko utemeljite.
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